
Einsichten
Nachrichten für traditionelle Augenoptiker 3/08

Kinderoptometrie
Vernachlässigen Sie nicht 
Ihre Kunden von morgen

Seite 3 

Geld verdienen mit Gleitsichtgläsern
Die richtige Strategie und Preispolitik 

entscheidet über Ihren Erfolg
Seite 3

Werbevorschläge  
Juli - September 2008 

Seite 6 - 9

ErfolgReich in Rente  
So veräußern Sie Ihr 
Unternehmen richtig 

Seite 10

IBU Unternehmerakademie 2008  
3-Tages-Intensivseminar für Augenoptiker

Seite 11

Kinderoptometrie
Vernachlässigen Sie nicht 
Ihre Kunden von morgen

Seite 3 

Geld verdienen mit Gleitsichtgläsern
Die richtige Strategie und Preispolitik 

entscheidet über Ihren Erfolg
Seite 3 - 4

Werbevorschläge  
Juli - September 2008 

Seite 6 - 9

ErfolgReich in Rente  
So veräußern Sie Ihr 
Unternehmen richtig 

Seite 10

IBU Unternehmerakademie 2008  
3-Tages-Intensivseminar für Augenoptiker

Seite 11



Generationenwechsel, Verkauf, 
Übergabe an einen Mitarbeiter – 
es gibt verschiedene Varianten, 
sein Geschäft „an den Mann“ 
zu bringen, bevor man selber in 
Rente geht.  Doch welche ist am 
sinnvollsten für mich? Und wie 
setze ich diese am besten um?

Es ist heute leider nicht mehr so 
einfach, sein Unternehmen zu ver-
äußern und in den nächsten Jahren 
wird dies sicherlich nicht leichter.

In dieser Ausgabe von „Einsichten“ 
möchten wir Ihnen einige Anre-
gungen und Denkanstöße geben, 
die Sie im Falle eines Verkaufes 
berücksichtigen sollten.

Ein weiteres Thema, das Sie viel-
leicht überdenken könnten, ist die 
Kinderoptometrie. Ein Marktseg-
ment in der Augenoptik, das ger-
ne vernachlässigt wird. Denken 
Sie hier langfristig. Unser Artikel 
soll Ihnen hier helfen, einen Anstoß 
zu erhalten.

Auch der Glasverkauf – speziell 
Gleitsichtgläser – gestaltet sich zu-
nehmend schwieriger. Die Angst, 
„zu teuer“ zu sein führt häufig 
dazu, dass dem Kunden das bes-
sere oder gar das beste Produkt 
gar nicht mehr angeboten wird.
Daher spielt mehr denn je die rich-
tige Strategie und Preispolitik eine 
wichtige Rolle. Zur Verdeutlichung 

haben wir ein praxisnahes Re-
chenbeispiel aufgeführt.

Wie Sie mit Gleitsichtgläsern bes-
sere Umsätze erzielen können - 
auch darüber hinaus haben wir 
einige wertvolle Tipps für Sie zu-
sammengestellt. 

Es gibt viele Aspekte, die für die 
Zukunft Ihres Unternehmens ent-
scheidend sein können; lassen Sie 
uns darüber reden!

In diesem Sinne, herzlichst,

Ihr Team der IBU

Einsichten...
… für bessere Aussichten!
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Kinderoptometrie
Vernachlässigen Sie nicht 
Ihre Kunden von morgen
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Scharfes Sehen und scharfes 
Denken gehen Hand in Hand

Wenn vor den Sommerferien die 
Zeugnisse verteilt werden, gibt 
es auch wieder viele enttäuschte 
Gesichter. Doch nicht immer sind 
Faulheit oder mangelnde Intelligenz 
der Grund für schlechte Noten. 
Denn immer mehr Kids sehen 
zwar die Fünfen auf dem Zeugnis, 
nicht aber das, was der Lehrer an 
die Tafel schreibt. 

Nach einer jüngst veröffentlichten 
repräsentativen Studie leiden 18 
Prozent der deutschen Kinder 
schon im Kindergartenalter an 
unentdeckten Sehschwächen. 

Wie wichtig aber gutes Sehen in 
jungen Jahren ist und was man 
tun kann, damit der Nachwuchs 
den Durchblick hat, sollte der Au-
genoptiker den Eltern anschaulich 
vermitteln und verdeutlichen, dass 
Sehfehler so früh wie möglich er-
kannt und behandelt werden müs-
sen. Geschieht das nicht, kann 
eine normale Sehentwicklung nicht 
mehr erfolgen und eine lebens-
lange Fehlsichtigkeit bleibt.

Häufig fallen z.B. winkelfehlsichtige 
Kinder schon oft vor dem Schul- 
eintritt auf. Eines der frühesten und 
deutlichsten Merkmale ist die Un-
lust bzw. Unfähigkeit zum Ausmalen 
und Ausschneiden. Nachfolgend 
während der Schulzeit können sie 
mit recht hoher Sicherheit an der 
Art ihrer Auffälligkeiten erkannt wer-
den. Da Winkelfehlsichtigkeiten oft 
vererbt werden, kann eine Befra-
gung der Eltern über bei ihnen be-
stehende Auffälligkeiten zusätzliche 
Hinweise geben.  

Coole Brillen und gute Beratung 
für die „Kunden von morgen“

Leider fällt die Suche nach schö-
nen Brillen für Kinder und Jugend-
liche bei vielen Augenoptikern eher 
enttäuschend aus. Zu große Fas-
sungen oder zu dicke Brillengläser 
machen es dem jungen Brillenträ-
ger im wahrsten Sinne des Wortes 
schwer, sich mit seiner neuen Brille 
anzufreunden.

Die Beschäftigung mit diesem 
Produktsortiment scheint offen-
bar nicht lohnend genug. Zudem 
erfordert es einigen Aufwand, als 

Augenoptiker kindgerecht zu agie-
ren. Darüber hinaus darf eine Kin-
derbrille nicht zu teuer sein, da die 
Eltern verständlicherweise davon 
ausgehen, dass die Brille ohnehin 
nicht sehr lange hält. Doch wer 
als Augenoptiker unternehmerisch 
denkt, weiß auch, dass jede er-
setzte Brille eine neue und somit 
eine „gute“ Brille ist. 

Gute Kinderbrillen-Betreuung zahlt 
sich auch an anderer Stelle aus, 
denn sind die Eltern zufrieden, 
zählen auch sie wahrscheinlich 
schon bald zu Ihren Kunden.

Achten Sie daher auf eine kind-
gerechte Beratungseinrichtung in 
Ihrem Geschäft sowie über eine 
entsprechende Ausstattung, um 
Kinder optimal bedienen zu können. 
Auch ein großes Angebot an kind- 
und jugendgerechten Fassungen 
sowie freundliche und ausführliche 
Beratung der kleinen Kunden sollte 
selbstverständlich sein. Halten Sie 
auch weiteres Infomaterial für die 
Eltern bereit und bieten Sie Finan-
zierungshilfen an. 

Die „Generation von morgen“, die 
nicht selten schon ein Marken- 
und Qualitätsbewusstsein ent-
wickelt hat, verlangt daher nach 
schönen und „coolen“ Brillen 
vom Fachmann – und nicht nach 
08/15-Modellen vom Wühltisch.



Geld verdienen mit Gleitsichtgläsern 
Die richtige Strategie und Preispolitik 
entscheidet über Ihren Erfolg
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Beispielgläser
VK-Preis 
Brutto Ø

EK-Preis 
Netto* Ø

Rohertrag
Verteilung 

Gläser
Anzahl VK 

Gläser
Umsatz 
Brutto

Rohertrag

Marke Premium individuell 405,00 € 85,00 € 255,34 € 2% 2 Stk. 810,00 € 510,67 €

Marke Premium 1.6 SET/hart 364,00 € 76,00 € 229,88 € 5% 5 Stk. 1.820,00 € 1.149,41 €

Marke Komfort 1.6 SET/hart 359,00 € 75,00 € 226,68 € 13% 13 Stk. 4.667,00 € 2.946,85 €

Marke Komfort 1.5 SET/hart 332,00 € 70,00 € 208,99 € 40% 40 Stk. 13.280,00 € 8.359,66 €

Marke Standard 1.6 ET 243,00 € 51,00 € 153,20 € 20% 20 Stk. 4.860,00 € 3.064,03 €

Marke Standard 1.5 195,00 € 41,00 € 122,87 € 20% 20 Stk. 3.900,00 € 2.457,31 €

Aktionsgleitsichtgläser Standard 49,50 € 13,00 € 28,60 € — — — —

Summe 100% 100 Stk. 29.337,00 € 18.487,94 €
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Der Glasverkauf ist nicht mehr so einfach, wie in den 
90´er Jahren, als viele Trainer noch den Top-Down-
Verkauf lehrten und Mitarbeiter anleiteten, dem  
Kunden immer das „optimale“ Brillenglas anzubieten. 

Viele Unternehmer/-innen, wie auch Mitarbeiter, trauen 
sich nicht mehr, dem Kunden das beste Produkt zu of-
ferieren. Die Angst „zu teuer“ zu erscheinen führt nicht 
selten dazu, dass Mitarbeiter direkt zur „Aktionspreis-
liste“ greifen und dem Kunden nicht mehr mitteilen, 
dass es auch Qualitätsprodukte gibt. 

Der „schnelle“ Verkauf über preiswerte Gläser führt aber 
auch zu einem Kompetenzverlust, da im Verkaufsge-
spräch die Preisattraktivität immer mehr dominiert.

Preise wie „98,- € für Gleitsichtgläser“ sind in der Wer-
bung von Filialisten keine Seltenheit mehr. Aber auch 
viele traditionelle Augenoptiker lassen sich verleiten, 
diese Preisaktionen zu kopieren und haben subjektiv 
den Eindruck, Geld zu verdienen. 

Haben Sie sich schon einmal gefragt, was sich im 
Kaufverhalten Ihrer Stammkunden verändert, wenn 
Sie in Ihrer Werbung „aggressiv“ Handelsprodukte zu 
Tiefstpreisen offerieren?

Zuerst einmal haben Sie eine Menge Kunden im 
Laden! Das ist unstrittig. Wenn Sie etwas verschen-
ken, haben Sie „sprichwörtlich“ immer die Hütte 
voll. Aber hat dieses Vorgehen auch etwas mit Geld 
verdienen zu tun, bzw. entspricht diese Preispolitik 
mittel- oder langfristig Ihrer Philosophie?

Stellen Sie sich folgendes Szenario vor!

Optik Muster verkauft 100 Markengleitsichtgläser in 
einem Bespielmonat mit einem durchschnittlichen 
Auftragswert in Höhe 293,- € je Markenglas (Der 
durchschnittliche Auftragswert ergibt sich aus der 
Verteilung über die verschiedenen Gleitsichtglaska-
tegorien bzw. Glasdesigns)



Der Rohertrag steigt nach der Aktion von 18.487.- €  
auf 19.270,- €. Das entspricht einer Steigerung 
der Liquidität in Höhe ca. 800,- € bei Erhöhung 
der Stückzahlen um 100%.

Jeder Augenoptiker kann hier sein eigenes Szenario 
erstellen! Optik Muster steht für einen Qualitätsanbie-
ter, der Markengläser favorisiert. Aber achten Sie bei 
Ihrer Planung darauf, dass eine „Billig-Werbeaktion“  
Menschen nicht automatisch dazu motiviert, hoch-
wertig zu kaufen. Im Gegenteil. Stammkunden 
könnten auch motiviert werden, ein Preissegment 
preiswerter kaufen zu wollen. Tauschen Sie hier auch 
Erfahrungen unter Kollegen aus.

Wenn nun Optik Muster seine Frequenz um 100% 
steigert, in dem er in ein Billig-Segment einsteigt, so 
ergeben sich folgende Änderungen:

1. Optik Muster hat 100% Frequenzsteigerung. 
Primär ausgelöst durch die preisaggressive 
Werbung für Gleitsichtgläser 49,50 €.

2. Stammkunden kaufen zum Teil preiswertere 
Gleitsichtgläser, da diese jetzt aktiv angebo-
ten werden. Andere Neukunden kaufen wiede-
rum auch höherwertiger, so dass der Anteil der 
Markengläser nicht sinkt (Annahme).

3. Die Verteilung im Verkauf der Markengläser 
verändert sich jedoch, da die preisaktive Wer-
bung Verbraucher motiviert, preiswerter einzu-
kaufen. Die Stückzahl bleibt erhalten, aber das 
Niveau sinkt.

4. Der Umsatz steigt. In unserem Beispiel um 9%.

5. Der Rohertrag steigt.

6. Die Mitarbeiter können sich aufgrund der ho-
hen Frequenz nicht mehr richtig um ihre „guten“  
Kunden kümmern. Erste Kunden gehen „fremd“.

7. Im Einzelfall kann eine aggressive Preisstrategie 
das Image langfristig beschädigen. 

8. Kurzfristig sinkt die Liquidität. In unserem Beispiel 
führt die Aktion sogar zu einem Liquiditätsverlust, 
da der „Mehr-Ertrag“ nicht ausreicht, die Werbe-
kosten zu tragen.

9. Mitarbeiter verkaufen auch nach der Aktion 
preisaktiv und führen dem Unternehmen so einen 
nur schwer messbaren Schaden zu.

10. Kunden von Optik Muster werden nicht mehr 
durch Qualitätsargumente gewonnen, sondern 
der Preis steht im Mittelpunkt der Argumentation. 
Optik Muster ist austauschbar.

Fazit: Wenn Sie mit Gleitsichtgläsern Geld verdie-
nen wollen, überlegen Sie sich gut, welche Preis-
politik Sie verfolgen und rechnen Sie ein denkbares 
Szenario durch. Viele Augenoptiker haben daraufhin 
schon oft Ihre Werbekonzepte verändert und sind 
am Ende, mit der richtigen Preisstrategie, als Gewin-
ner vom Platz gegangen. 

Sie haben noch Fragen zu diesem Thema? Weitere 
Auskünfte erteilt Ihnen auch gerne Dipl.-Betriebswirt 
Wolfgang Krista unter unserer kostenlosen Service-Nr. 
(0800) 42 82 666. Als erfahrener Berater unterstützt 
Wolfgang Krista traditionelle Augenoptiker bei der Er-
stellung geeigneter Preis- und Marketingkonzepte. 
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Beispielgläser
VK-Preis 
Brutto Ø

EK-Preis 
Netto* Ø

Rohertrag
Verteilung 

Gläser
Anzahl VK 

Gläser
Umsatz 
Brutto

Rohertrag

Marke Premium individuell 405,00 € 85,00 € 255,34 € 1% 1 Stk. 405,00 € 255,34 €

Marke Premium 1.6 SET/hart 364,00 € 76,00 € 229,88 € 3% 3 Stk. 1.092,00 € 689,65 €

Marke Komfort 1.6 SET/hart 359,00 € 75,00 € 226,68 € 10% 10 Stk. 3.590,00 € 2.266,81 €

Marke Komfort 1.5 SET/hart 332,00 € 70,00 € 208,99 € 20% 20 Stk. 6.640,00 € 4.179,83 €

Marke Standard 1.6 ET 243,00 € 51,00 € 153,20 € 30% 30 Stk. 7.290,00 € 4.596,05 €

Marke Standard 1.5 195,00 € 41,00 € 122,87 € 36% 36 Stk. 7.020,00 € 4.423,16 €

Aktionsgleitsichtgläser Standard 49,50 € 13,00 € 28,60 € +100% +100 Stk. 4.950,00 € 2.859,66 €

Summe 200% 200 Stk. 30.987,00 € 19.270,50 €

Situation mit Aktionsgläsern
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Werbevorschläge 
Juli - September 2008
Die IBU Marketingservice hat sich darauf spezialisiert, Augenoptiker mit ihren Kernkompetenzen authentisch 
im Markt zu positionieren.

Für das Jahr 2008 haben wir zahlreiche Werbevorschläge erarbeitet, die Sie einzeln oder im Rahmen einer Jahres-
planung buchen können. Alle Werbeaktionen sind beliebig im Jahr wählbar. Auf den nachfolgenden Seiten 
haben wir Ihnen einige unserer Vorschläge für das dritte Quartal 2008 zusammengestellt. Bei den von uns 
angegebenen Aktionszeiträumen handelt es sich lediglich um Empfehlungen. 

Bitte beachten Sie, dass zu allen Aktionen auch Plakate und Anzeigenvorlagen erhältlich sind, ebenso wie 
Briefpapier passend zu den Prospekten. In unserem Katalog finden Sie darüber hinaus ein vielfältiges Angebot 
an Werbevorschlägen.

Stammkundenmailing

OPTIK
Muster

IBU-Optik  Rheinweg 24  53113 Bonn 

Herr
Heinz Mustermann
Musterstraße 17
12345 Musterstadt

Optikerstraße 23 
12345 Großstadt  

Tel. (0 12 34) 56 78 90 
Fax (0 12 34) 56 78 91

info@ibu-optik.de 
www.ibu-optik.de

Musterstadt, Januar 2007

Hier steht nur Blindtext

Sehr geehrter Herr Mustermann,

Hier steht nur Blindtext. Textvorschläge erhalten Sie erst nach Auftragsbestätigung.  
Diese werden individuell mit Ihnen abgestimmt. Wir können Ihnen im Vorfeld Gestal-
tungsentwürfe zeigen, jedoch keine Texte zur Ansicht zur Verfügung stellen.

Wir gewähren unseren IBU-Augenoptikpartnern einen Gebietsschutz und somit sind die 
IBU Werbemittel und Inhalte geschützt. Wir bitten um Ihr Verständnis.

Hier steht nur Blindtext. Textvorschläge erhalten Sie erst nach Auftragsbestätigung. Diese 
werden individuell mit Ihnen abgestimmt. Wir können Ihnen im Vorfeld Gestaltungsent-
würfe zeigen, jedoch keine Texte zur Ansicht zur Verfügung stellen.

 Angebotsbeispiel 1 (Blindtext, Blindtext) XX,- €
 Angebotsbeispiel 2 (Blindtext, Blindtext) XY,- €
 Angebotsbeispiel 3 (Blindtext, Blindtext) YX,- €
 Angebotsbeispiel 4 (Blindtext, Blindtext) ZX,- €

Hier steht nur Blindtext. Textvorschläge erhalten Sie erst nach Auftragsbestätigung. Diese 
werden individuell mit Ihnen abgestimmt. Wir können Ihnen im Vorfeld Gestaltungsent-
würfe zeigen, jedoch keine Texte zur Ansicht zur Verfügung stellen.

Herzliche Grüße

Ihr Optik Muster Team
 

P.S.:  Wir gewähren unseren IBU-Augenoptikpartnern  einen Gebietsschutz und somit  
 sind die IBU Werbemittel und Inhalte geschützt. 

Entgelt bezahlt
53129 BonnIhr Augenoptiker informiert

IBU-Optik  Rheinweg 24  53113 Bonn 

Herr
Heinz Mustermann
Musterstraße 17
12345 Musterstadt

Einladung  
Hier steht nur Blindtext. Textvorschläge erhalten Sie erst nach Auftragsbestätigung. Diese werden in-

dividuell mit Ihnen abgestimmt. Wir können Ihnen im Vorfeld Gestaltungsentwürfe zeigen, jedoch keine 

Texte zur Ansicht zur Verfügung stellen. 

Textvorschläge erhalten Sie erst nach Auftragsbestätigung. Diese werden individuell mit Ihnen abge-

stimmt. Wir können Ihnen im Vorfeld Gestaltungsentwürfe zeigen, jedoch keine Texte zur Ansicht zur 

Verfügung stellen, da wir unseren IBU-Augenoptikpartnern einen Gebietsschutz gewähren und somit die 

IBU Werbemittel und Inhalte geschützt sind. Wir bitten um Ihr Verständnis.

Optikerstraße 23  12345 Großstadt 

Tel. (0 12 34) 56 78 90  Fax (0 12 34) 56 78 91 

info@ibu-optik.de  www.ibu-optik.de
OPTIK

Muster

Einladung 

Werbethema: Gleitsichtbrille II

Artikel-Nr.:  
AIS-30300-3 

Komplettmailing 
inkl. Briefpapier, 
Gutschein, Texte, 
Briefkuvert, Brief-
druck, Lettershop 
und individuelle 
Absprache

Komplettmailing für 
47,- Cent / Stück1
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OPTIK
Muster

IBU-Optik  Rheinweg 24  53113 Bonn 

Herr
Heinz Mustermann
Musterstraße 17
12345 Musterstadt

Optikerstraße 23 
12345 Großstadt  

Tel. (0 12 34) 56 78 90 
Fax (0 12 34) 56 78 91

info@ibu-optik.de 
www.ibu-optik.de

Musterstadt, Januar 2007

Hier steht nur Blindtext

Sehr geehrter Herr Mustermann,

Hier steht nur Blindtext. Textvorschläge erhalten Sie erst nach Auftragsbestätigung.  
Diese werden individuell mit Ihnen abgestimmt. Wir können Ihnen im Vorfeld Gestal-
tungsentwürfe zeigen, jedoch keine Texte zur Ansicht zur Verfügung stellen.

Wir gewähren unseren IBU-Augenoptikpartnern einen Gebietsschutz und somit sind die 
IBU Werbemittel und Inhalte geschützt. Wir bitten um Ihr Verständnis.

Hier steht nur Blindtext. Textvorschläge erhalten Sie erst nach Auftragsbestätigung. Diese 
werden individuell mit Ihnen abgestimmt. Wir können Ihnen im Vorfeld Gestaltungsent-
würfe zeigen, jedoch keine Texte zur Ansicht zur Verfügung stellen.

 Angebotsbeispiel 1 (Blindtext, Blindtext) XX,- €
 Angebotsbeispiel 2 (Blindtext, Blindtext) XY,- €
 Angebotsbeispiel 3 (Blindtext, Blindtext) YX,- €
 Angebotsbeispiel 4 (Blindtext, Blindtext) ZX,- €

Hier steht nur Blindtext. Textvorschläge erhalten Sie erst nach Auftragsbestätigung. Diese 
werden individuell mit Ihnen abgestimmt. Wir können Ihnen im Vorfeld Gestaltungsent-
würfe zeigen, jedoch keine Texte zur Ansicht zur Verfügung stellen.

Herzliche Grüße

Ihr Optik Muster Team

 

P.S.:  Wir gewähren unseren IBU-Augenoptikpartnern 
 einen Gebietsschutz und somit sind die IBU 
 Werbemittel und Inhalte geschützt. 

Entgelt bezahlt
53129 Bonn

Ihr Augenoptiker
informiert...

IBU-Optik  Rheinweg 24  53113 Bonn 

Herr
Heinz Mustermann
Musterstraße 17
12345 Musterstadt

Hier steht nur Blindtext. Textvorschläge erhalten Sie erst nach Auftragsbestätigung. Diese werden in-

dividuell mit Ihnen abgestimmt. Wir können Ihnen im Vorfeld Gestaltungsentwürfe zeigen, jedoch keine 

Texte zur Ansicht zur Verfügung stellen. 

Textvorschläge erhalten Sie erst nach Auftragsbestätigung. Diese werden individuell mit Ihnen abge-

stimmt. Wir können Ihnen im Vorfeld Gestaltungsentwürfe zeigen, jedoch keine Texte zur Ansicht zur 

Verfügung stellen, da wir unseren IBU-Augenoptikpartnern einen Gebietsschutz gewähren und somit die 

IBU Werbemittel und Inhalte geschützt sind. Wir bitten um Ihr Verständnis.

Optikerstraße 23  12345 Großstadt 

Tel. (0 12 34) 56 78 90  Fax (0 12 34) 56 78 91 

info@ibu-optik.de  www.ibu-optik.de
OPTIK

Muster

Einladung
Einladung

Werbethema: Gleitsichtbrille I

Artikel-Nr.:  
AIS-30100-5 

Komplettmailing 
inkl. Briefpapier, 
Gutschein, Texte, 
Briefkuvert, Brief-
druck, Lettershop 
und individuelle 
Absprache



Werbelinie „augenblick“ 8-seitige Broschüre ab 
14,9 Cent / Stück2

Die Werbelinie „augenblick“ steht ganz im Zeichen des IBU-Leitsatzes „Weniger Werbung – mehr Information“. 

Wir haben hier ein Werbemittel für Sie geschaffen, das Ihr Unternehmen interessant, kompetent sowie preis-
attraktiv in Szene setzt, denn qualitätsbewusste Augenoptiker werben besser mit ihrer Kompetenz, als sich 
auf einen Preiskampf einzulassen.

Die Werbemittel der augenblick-Linie bestehen jeweils aus einer achtseitigen Broschüre DIN A5, die als Bei-
lage in Zeitungen oder als Prospekt an Haushalte eingesetzt wird. Die Broschüre ist so aufgebaut, dass jeweils 
ein übergeordnetes Thema (z.B. Gleitsicht) behandelt wird; jedoch nicht durch aggressive Werbung, sondern 
vielmehr durch Information und anspruchsvolle Präsentation. 

augenblick III 
Themenschwerpunkt Gleitsichtgläser
Empfohlener Aktionszeitraum: Juli- September
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Broschüre-Titel

Gleitsichtgläser
Sehen ab 40

Glas-Innovation  
Sie haben die Wahl

Brille Light
Die Leichtigkeit 

des Sehens

Sehberatung
Videozentrierung

augenblick

Opt ik  Mus te r  — Kunden in format ion  — Ju l i  -  Sep tember  2008 — an Hausha l te  mi t  Tagespos t 

Seite 2

Gleitsichtgläser – soweit das 

Auge reicht

Sie sind fehlsichtig und benötigen 

zusätzlich für den Nahbereich eine 

Lesehilfe? Dann sind Sie vermutlich 

über 40 Jahre alt und befinden 

sich in bester Gesellschaft derje-

nigen, bei denen „Alterssichtig-

keit“ festgestellt wurde.

Die ideale Lösung heute sind 

Brillengläser mit gleitenden Über-

gängen für ein stressfreies, sehr 

komfortables Sehen. Für das 

optimale Seherlebnis von Nah 

bis Fern wurden Gleitsichtgläser 

entwickelt, die in drei stufenlos 

angeordnete Zonen aufgeteilt 

sind: Obere Zone für Fernsicht, 

mittlere Zone für Zwischenent-

fernungen und untere Zone für 

Nahsicht.

Vor allem sind Gleitsichtgläser 

bequem: Das lästige Wechseln 

zwischen Lese- und Standard-

brille entfällt, für beinahe jede 

Seh-Situation sind Gleitsichtglä-

ser die richtige Lösung. Gleit-

sichtgläser sind zudem höchst 

elegant: Sie wirken wie eine  

normale Einstärkenbrille – und 

damit hat man völlig freie Wahl, 

was die Fassung angeht, ob ex-

travagant oder minimalistisch. 

Mit Gleitsichtgläsern können Sie 

Ihre Brille als Typverstärker ein-

setzen.

Grundvoraussetzung für eine op-

timale Verträglichkeit der Gläser 

ist eine genaue Brillenglasbestim-

mung, eine ausführliche Bedarfs-

analyse, eine sorgfällige Auswahl 

der Brillenfassung sowie ein ex-

akte Anpassung der Brille. Optik 

Muster bietet Ihnen kompetente 

und ausführliche Beratung in an-

genehmer Atmosphäre, damit der 

Brillenkauf zum Erlebnis wird. 

Sehen ab 40

Gleitsichtglas XYZ

Jeder Mensch trägt seine Brille auf 
seine eigene persönliche Weise. 
Gleitsichtglas XYZ berücksichtigt 
neben den Rezeptwerten auch Ihre 
persönlichen Tragebedingungen –  
für noch besseres Sehen.

Entscheiden Sie sich für Gleit-
sichtglas XYZ und damit für Gleit-
sichtgläser mit personalisierter  
Glasgestaltung – speziell für Ihre 
Augen. Genießen Sie ein neues 
Sehgefühl! Stellen Sie sich Ihre 
Umgebung detailschärfer und 
farblich lebendiger vor. Genau 
dies macht hochauflösendes Se-
hen aus! Denken Sie nur an die 

verbesserte Bildqualität einer 
DVD im Vergleich zur alten Vi-
deokassette.

Gleitsichtglas XYZ ermöglicht ein 
viel deutlicheres und kontrast-
schärferes Sehen:

• beim Autofahren – gerade in  
 der Dämmerung und nachts

• beim Lesen der Speisekarte im  
 gedämpften Licht eines  
 Restaurants  

• beim Lesen kleiner Zeitungs- 
 buchstaben

• beim Arbeiten am PC

Innovation

Sie haben die Wahl

Wählen Sie Ihren  

Individuellen Sehkomfort

Egal, in welcher Lebenssituati-

on Sie sich auch befinden, das 

Allround-Talent „Gleitsichtglas“ 

bietet Ihnen immer ein komfor-

tables, stufenloses Sehen in Fern 

und Nah. 

Das Beste dabei: die Gläser ha-

ben keine Trennkante und kein 

kleines „Fenster“ mehr und se-

hen aus wie ein Einstärkenglas. 

Jugendliches Aussehen und eine 

hervorragende Ästhetik, die man 

sich als Brillenträger wünscht, 

sind somit garantiert.

Es wird grundsätzlich zwischen 

drei Arten von Gleitsichtgläsern 

unterschieden: dem Einsteiger, 

dem modernen und dem Premi-

um Gleitsichtglas für höchsten 

Sehkomfort. Damit auch Sie „Ihr“ 

perfektes Gleitsichtglas finden, 

bieten Optik Muster Ihnen eine 

umfassende und fachgerechte 

Beratung. Wir freuen uns auf Ihren 

Besuch!

Das einfache Gleitsichtglas ist für diejenigen geeignet, die sowohl 

in die Ferne als auch in der Nähe mit einer Brille sehen möchten. 

Der Sehbereich ist dabei eingeschränkt und die Eingewöhnungs-

zeiten sind länger als bei Komfort- oder Premium-Gleitsichtglä-

sern. Ein Gleitsichtglas, das vor allem preisbewußte Menschen 

bevorzugen. 

Einsteiger Gleitsichtgläser

Kunststoff 1.5; ohne Veredelung; 

pro Paar 

ab YYX,€*

Typ 1: Einsteiger Gleitsichtglas

Sehbereich

*gültig bis TT.MM.2008; Preise inkl. MwSt.; beim Kauf von Gläsern und Einarbeitungen in eine eigene Fassung fallen Einarbeitungskosten an. 

Nicht alle Menschen geben sich mit Standards zufrieden – sie be-
stimmen ihre Lebensqualität selbst. Sie setzen ihre Maßstäbe so 
wie ihre Lebensumstände es ihnen erlauben. Immer mehr Men-
schen fordern aus diesem Grund von ihrem Augenoptiker die be-
sten Brillengläser für ein Leben mit höchstem Sehkomfort.

Premium Gleitsichtgläser
Kunststoff 1.6; vollveredelt; 
pro Paar 

ab XXY,€*

Typ 3: Premium Gleitsichtgläser

Sehbereich

Moderne Gleitsichtgläser zeichnen sich vor allem durch eine hohe 
Spontanverträglichkeit aus. Sie erhalten einen guten Sehkomfort in 
der Ferne, sowie in der Nähe. Dieses Gleitsichtglas wird heute in 
der Augenoptik am häufigsten empfohlen und steht in einem sehr 
guten Preis-Leistungsverhältnis. Ein Gleitsichtglas für Menschen, die 
komfortabel sehen möchten. 

Moderne Gleitsichtgläser
Kunststoff 1.5; ohne Veredelung; 
pro Paar 

ab XXX,€*

Typ 2: Modernes Gleitsichtglas

Sehbereich

*gültig bis TT.MM.2008; Preise inkl. MwSt.; beim Kauf von Gläsern und Einarbeitungen in eine eigene Fassung fallen Einarbeitungskosten an. 

Brille Light

Die Leichtigkeit des Sehens

Glasbausteine – in der Architektur 

sicherlich nicht uninteressant, wer 

sie allerdings auf der Nase tragen 

muss, weiss, dass sie unange-

nehm schwer und optisch auch 

nicht gerade der Renner sind.

Glücklicherweise sind die Zeiten 

vorbei, in denen sich die Glasstär-

ke proportional zur Sehschwäche 

verhielt. 

Mit hochbrechenden Materialien 

ist es möglich, dünne Gläser zu 

produzieren. Dies bedeutet, dass 

sich sowohl die Wölbung als auch 

das Gewicht verringern und somit 

eine bessere optische Qualität er-

zielt wird. 

Kombiniert man dies nun mit einer 

besonders leichten Fassung,  kann 

man tatsächlich von einer Brille 

light sprechen. Materialkombi-

nationen aus Titan und Acetat 

lassen diese Brillen jung und 

dynamisch wirken. 

Randlose 

Komplettbrille

inklusive Fassung und 

extraleichten Kunststoff-

Einstärkengläsern 

YYX,€*
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Videozentrierung bei Optik 
Muster - bester Kundenser-
vice, modernste Technik!

Die richtige Wahl des Brillenglases 
genießt mehr denn je einen hohen 
Stellenwert, denn Computer Ar-
beitsplätze und sportliche Freizeit-
aktivitäten stellen unser Sehver-
mögen vor hohe Anforderungen.

Neueste Gleitsichtglastechnolo-
gie, d.h. personalisierte Gleit-
sichtgläser für hochauflösendes 
Sehen sowie modernste Bild-
schirmarbeitsplatzgläser für den 
erweiterten Nahbereich schaffen 
hier Abhilfe.

Die Ansprüche an eine neue  
Brille sind hoch. Wir bieten Ihnen 
kompetente Beratung, rasche 
Bearbeitung und schließlich eine 
hervorragend angepasste Brille 
mit höchstem Sehkomfort.  Dank 
innovativer Technik können wir 
nun – nach einem intensiven Be-
ratungsgespräch - alle relevanten 
Daten, die wir für die Fertigung 
Ihrer Gläser brauchen, noch ge-
nauer und schneller ermitteln. 

Unser Videozentriersystem er-
möglicht eine äußerst präzise 
Messgenauigkeit, damit Ihre Bril-
le möglichst nah am natürlichen 

Sehen ist. Somit wird nicht nur 
einfach die Fehlsichtigkeit korri-
giert, sondern die im Anschluss 
für Sie gefertigten Gläser bieten 
Ihnen durch die optimale An-
passung einen maximalen Seh-
bereich, ermüdungsfreies Sehen 
und optimalen Tragekomfort.

Durch diese einzigartige Techno-
logie wird im Gegensatz zu allen 
anderen Methoden gewährleistet, 
dass Ihre individuellen Merkmale 
zu 100 % berücksichtigt werden. 
Die Gläser passen perfekt zum 
Auge, zum Gesicht und zur Brille. 
Auch eventuelle Probleme bei der 
Eingewöhnung gehören nun der 
Vergangenheit an.

Bei Optik Muster können Sie sicher 
sein, die fachlich optimale Ver-
sorgung zu erhalten. Gleichzeitig 
werden wir auch Ihre Ansprüche 
an Mode und Ästhetik in jeder 
Hinsicht erfüllen. Das Ergebnis für 
Sie:  Ihre perfekte Brille! 

Sehberatung

 

Gutschein
Gemeinsam mit unseren Glas-
herstellern bieten wir Ihnen fol-
gende Aktion: 
Beim Kauf individueller Gleit-
sichtgläser für höchsten Seh-
komfort und erhalten Sie einen 
Preisvorteil von 100,€* auf den 
Listenpreis des Herstellers. 
*gültig bis TT.MM.2008; Preise inkl. MwSt.; beim Kauf 

von Gläsern und Einarbeitungen in eine eigene Fas-

sung fallen Einarbeitungskosten an. 

Gleitsichtgläser
Sehen ab 40

Glas-Innovation  
Sie haben die Wahl

Brille Light
Die Leichtigkeit 

des Sehens

Sehberatung
Videozentrierung
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Artikel-Nr.:  NK-92300-3
Endformat: 210 x 148 mm (A5) 
Format offen: 210 x 297 mm

Themenvorschläge:
• Gleitsichtgläser
• Brille Light
• Sehberatung

Weitere Titel der augenblick-Linie

Mode für Ihre Augen
Brillentrends 2008
Trendkollektionen  

Platz für die Neuen

Wellness für Ihre Augen
Sehberatung vom Fachmann

augenblick

Opt ik  Mus te r  — Kunden in format ion  — Januar  -  März  2008 — an Hausha l te  mi t  Tagespos t  

%

augenblick I

• Brillentrends ‘08
• Abverkauf 
 Brillenfassungen
• Sehberatung

Januar - März

Gute Sicht in der Freizeit
Sport- und Sonnenbrillen

Ein Hauch von Südsee
Contactlinsen

Die richtige Beratung
Contactlinsen-Anpassung

Sport- und Sonnenbrillen-Beratung 

augenblick

Opt ik  Mus te r  — Kunden in format ion  — Apr i l  -  Mai  2008 — an Hausha l te  mi t  Tagespos t  

 Infos & 

Angebote

augenblick II

• Sonnenbrillen
• Sportbrillen
• Contactlinsen
• Sehberatung

April - Juni

Sehberatung
Ihren Augen zuliebe

Lesebrillen

Autofahrerbrille
Sicher sehen im Straßenverkehr

Arbeitsplatzbrillen
Mehr Sehkomfort bei der Arbeit

augenblick

Opt ik  Mus te r  — Kunden in format ion  — Januar  -  März  2008 — an Hausha l te  mi t  Tagespos t  augenblick IV

• Sehberatung
• Lesebrillen
• Autofahrer-Brillen
• Arbeitsplatzbrillen

Oktober - Dezember
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Neukundenprospekte Prospekte für 
8,9 Cent / Stück3
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Werbethema: Gleitsicht
Empfohlener Aktionszeitraum: Juli / August / November

Prospektvorschlag I

Prospektvorschlag III

Prospektvorschlag II

Artikel-Nr.:  
NK-38900-3
 
Endformat: 
210 x 99 mm  
(DIN-Lang hoch) 

Format offen: 
210 x 297 mm

Prospektvorschlag IV

 aussen

Prospekt-Titel

innen
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 aussen

GLEITSICHTGLÄSER

GUTSCHEIN

VERTRÄGLICHKEITSGARANTIE

100,€*

Prospekt-Titel
GLEITSICHTGLÄSER

innen
ANGEBOTE

XXX,€*

YYY,€*

100,€*1

GLEITSICHTGLÄSER

Artikel-Nr.: NK-36700-1 · Endformat: 148 x 210 mm (A5 quer) · Format offen: 148 x 420 mm

 aussen

Gleitsichtgläser

Haushalte mit Tagespost

Optikerstraße 23  12345 Großstadt Tel. (0 12 34) 56 78 90 · Fax (0 12 34) 56 78 91 info@optik-muster.de ·www.optik-muster.de

©
 2

00
8,

 IB
U

 C
on

su
lti

ng
 G

m
bH

, B
on

n 

Gutschein 
Individuelle Gleitsichtgläser mit € 100,- Preisvorteil*Nutzen Sie das Angebot, das wir Ihnen gemeinsam mit unseren 
Glasherstellern machen können: Beim Kauf von individuellen 
Gleitsichtgläsern für höchsten Sehkomfort erhalten Sie einen 
Preisvorteil von € 100,-* auf den Listenpreis des Herstellers. Wir 
freuen uns auf Ihren Besuch!
*gültig bis zum TT.MM.2008; Preise inkl. MwSt.; Rabatt auf Listenpreis des Herstellers

Prospekt-Titel

Gleitsichtgläser

Haushalte mit Tagespost

innen

Gleitsichtgläser gibt es in verschiedenen Ausführungen - 
vom Standard-Glas mit einem sehr günstigen Preis-
Leistungs-Verhältnis bis hin zum Markengleitsichtglas. Unsere kompetenten Mitarbeiter beraten Sie gerne, 
damit Ihre Brille so individuell wie Ihre Persönlichkeit und 
Ihr Seherlebnis einzigartig wird.

Premium 
Gleitsichtgläser
Kunststoff 1.6; sph. ± 6, cyl. 2;individuell, extradünn, vollver-edelt; pro Paar

Komfort 
Gleitsichtgläser
Kunststoff 1.5; sph. ± 6, cyl. 2;entspiegelt; pro Paar

ab € XYY,-*

*gültig bis zum TT.MM.2008; Preise inkl. MwSt.; zzgl  Einarbeitungskosten bei eigener Fassung; 

1Rabatt auf Listenpreis des Herstellers
Preisvorteil 

€100,-*1

Gleitsichtgläser 

Besitzen Sie eine Brille für die Ferne und in letzter Zeit fällt Ihnen immer stärker auf, dass 

das Lesen oder Arbeiten in der Nähe nicht optimal ist? 

Dann ist vielleicht eine Gleitsichtbrille die perfekte Lösung für Sie. Gleitsichtgläser 

ermöglichen stufenlos scharfes Sehen von fern bis nah. Es integriert unsichtbar eine 

Lesebrille, die viele Menschen ab einem Alter von etwa 45 Jahren benötigen.

Standard 

Gleitsichtgläser

Kunststoff 1.5; sph. ± 6, cyl. 2;

ohne Veredelung; pro Paar

ab € XXY,-*

Artikel-Nr.: NK-30100-5 · Endformat: 148 x 210 mm (A5 quer) · Format offen: 148 x 420 mm

Gleitsichtbrillen

Gleitsichtbrillen

Gutschein
Gemeinsam mit unseren Glasherstellern bieten wir Ihnen folgende Aktion: 
Entscheiden Sie sich für individuelle Gleitsichtgläser für höchsten Sehkom-
fort und Sie erhalten einen Preisnachlass von 100,€* auf den Listenpreis des 
Herstellers. 
*gültig bis XX.YY.2007; Preise inkl. MwSt.; beim Kauf von Gläsern und Einarbeitungen in eine eigene 
Fassung fallen Einarbeitungskosten an. 

Verträglichkeitsgarantie
Sollten Sie mit Ihren neuen Gleitsichtgläsern nicht zurecht kommen, so kön-
nen Sie im Rahmen unserer Verträglichkeitsgarantie innerhalb von 6 Wochen 
Ihre Gläser zurückgeben und neue auswählen.







stufenlos scharfes Sehen in allen Entfernungsbereichen

Ihr Plus an Komfort und Ästhetik

Ab Mitte vierzig lässt die Leistung der Augen nach. Trotz „Adleraugen“ 

beim Blick in die Ferne fällt das Sehen in der Nähe von Jahr zu Jahr 

schwerer.  

Als ideale Lösung gelten dabei in der Regel hochwertige Gleitsicht-

gläser. Durch die spezielle Flächengestaltung ermöglichen Gleitsicht-

gläser stufenlos scharfes Sehen in allen Entfernungsbereichen ohne 

lästigen Brillenwechsel. Ein Komfortaspekt, den eine stark wachsen-

de Zahl von Brillenträgern zu schätzen weiss.

Gleitsichtgläser gibt es viele: Vom einfachen oder modernen Gleit-

sichtglas bis hin zur Maßanfertigung für Ihre Augen. Welches Gleitsicht-

glas für Sie geeignet ist, erfahren Sie bei unserer kostenfreien Gleit-

sichtglasberatung. Unsere kompetenten Mitarbeiter erläutern Ihnen, 

worauf es bei der Auswahl  ankommt.

Gleitsichtgläser

stressfreies Sehen für ein entspannteres Leben 

Verzichten Sie nicht länger auf den Komfort von Gleitsichtgläsern. Wir 

haben die passenden Gleitsichtgläser für Sie und das zu günstigen 

Aktionspreisen.

Einsteiger Gleitsichtgläser
Kunststoff 1.5; sph. ± 6, cyl. 2; 
ohne Veredelung; pro Paar

Komfort Gleitsichtgläser
Kunststoff 1.5; sph. ± 6, cyl. 2; 
entspiegelt; pro Paar

Premium Gleitsichtgläser
Kunststoff 1.6, sph. ± 6, cyl. 2; 
vollveredelt; pro Paar

 ab XXX,€
*

 ab YYY,€
* 

 100,€
* 1

Preisnachlass

Angebote

*gültig bis XX.YY.2007; Preise inkl. MwSt.; beim Kauf von Gläsern und Einarbeitungen in eine eigene 

Fassung fallen Einarbeitungskosten an. 1Nachlass auf Listenpreis des Herstellers 

Artikel-Nr.: NK-37800-2 · Endformat: 148 x 148 mm · Format offen: 148 x 440 mm

 aussen

Prospekt-Titel

innen



SONNENBRILLEN
Last Minute Aktion 2008

Prospektvorschlag V

 aussen

Einladung 
Individuelle Gleitsichtglasberatung

an Haushalte mit Tagespost

Gemeinsam mit unseren Glasherstellern bie-ten wir Ihnen folgende Aktion: Entscheiden Sie sich für individuelle Gleitsichtgläser für höchsten Sehkomfort und Sie erhalten einen Preisnachlass von 100,€*1 auf den Listenpreis des Herstellers. 
Sollten Sie mit Ihren neuen Gleitsichtgläsern nicht zufrieden sein, so können Sie im Rahmen unserer Zufriedenheitsgarantie innerhalb von 6 Wochen Ihre Gläser zurückgeben und neue auswählen.

*gültig bis TT.MM.2008; Preise inkl. MwSt.; beim Kauf von Gläsern und Einarbeitungen in eine eigene Fassung fallen Einarbeitungskosten an. Nachlass auf Listenpreis des Herstellers 

Wertgutschein

100,€*

Preisnachlass

Optikerstraße 23
12345 Großstadt  

Tel. (0 12 34) 56 78 90
Fax (0 12 34) 56 78 91
info@optik-muster.de
www.optik-muster.de

Prospekt-Titel

Einladung 
Individuelle Gleitsichtglasberatung

an Haushalte mit Tagespost

innen
Individuelle Gleitsichtglasberatung

Typ 3: Individuelles GleitsichtglasNicht alle Menschen geben sich mit  Standards zufrieden – sie bestimmen ihre Lebensqualität selbst. Sie setzen Ihre Maßstäbe so wie Ihre Lebensumstände es Ihnen erlauben. Immer mehr Menschen fordern aus diesem Grund von Ihrem  Augenoptiker die besten Brillengläser für ein Leben mit höchstem Sehkomfort.

Wählen Sie Ihren individuellen Sehkomfort

Typ 1: Einfaches GleitsichtglasDas einfache Gleitsichtglas ist für die-jenigen geeignet, die sowohl in die Ferne als auch in der Nähe mit einem Brillenglas sehen möchten. Der Sehbereich ist dabei eingeschränkt und die Eingewöhnungs-zeiten sind länger als bei Komfort- oder Premium-Gleitsichtgläsern. Ein Gleitsicht-glas, das vor allem preisbewußte Menschen bevorzugen. 

ab XXX,€*
pro Paar

Einsteiger 
GleitsichtgläserKunststoff oder Glasohne Veredelung

Typ 2: Modernes GleitsichtglasModerne Gleitsichtgläser zeichnen sich vor allem durch eine hohe Spontanverträg-lichkeit aus. Sie erhalten einen guten Sehkomfort in der Ferne, als auch in der Nähe. Dieses Gleitsichtglas wird heute in der Augenoptik am häufigsten empfohlen  und steht in einem sehr guten Preis- Leistungsverhältnis. Ein Gleitsichtglas für Menschen, die komfortabel sehen möchten. 

ab YYY,€*
pro Paar

Komfort 
GleitsichtgläserKunststoff oder Glasentspiegelt 100,€*1

Preisnachlass

Individuelle 
GleitsichtgläserKunststoff oder Glasentspiegelt, gehärtet
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*gültig bis TT.MM.2008; Preise inkl. MwSt.; beim Kauf von Gläsern und Einarbeitungen in eine eigene Fassung fallen Einarbeitungskosten an. 1Nachlass auf Listenpreis des Herstellers 

Individuelle Gleitsichtglasberatung

Haben Sie schon einmal darüber nach-

gedacht, dass es unzählige Menschen 

gibt mit verschiedenen Nasen, Ohren, 

Lippen oder Augenfarben? Jeder Mensch 

ist einzigartig in seiner Gestalt, in seinen 

Gedanken, wie er fühlt oder wie er Dinge 

sieht und wahrnimmt. 

Ihr Auge ist ein hochempfindliches  

Sinnesorgan und selbst kleinste Differenzen 

in der Wahrnehmung können auf Dauer 

zu Sehbeschwerden, Ermüdungserschei-

nungen oder Kopfschmerzen führen.  

Daher gibt es individuelle Gleitsichtgläser, 

die wir Ihnen gerne vorstellen möchten. 

Gleitsichtgläser gibt es viele: Vom einfachen 

oder modernen Gleitsichtglas bis hin zur 

Maßanfertigung für Ihre Augen. Welches 

Gleitsichtglas für Sie geeignet ist, erfahren 

Sie bei unserer kostenfreien Gleitsichtglas-

beratung. Unsere kompetenten Mitarbeiter 

erläutern Ihnen, worauf es bei der Auswahl  

ankommt.
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Artikel-Nr.: NK-39000-4 · Endformat: 148 x 210 mm (A5 quer) · Format offen: 148 x 420 mm

9

Sie haben 

noch zahlreiche 

Sonnenbrillen in den 

Regalen? 

Dann nutzen Sie doch   

unsere Sonnenbrillen- 

prospekte für eine  

Abverkaufs- 

aktion. 

Werbethema: Last Minute - Sonnenbrillenschnäppchen
Empfohlener Aktionszeitraum: Juli / August

Artikel-Nr.: NK-36700-5 · A5 quer Artikel-Nr.: NK-35600-4 · DIN-Lang hoch

Werbethema: Sehberatung
Empfohlener Aktionszeitraum: September/ Oktober

Contactlinsen
Für viele Menschen ist Contactlinsen-Tragen eine große Berei-
cherung in der Lebensqualität. Contactlinsen sind für viele mit-
tlerweile eine attraktive Alternative zur Brille geworden.Bei uns haben Sie die Möglichkeit, eine kostenfreie Verträglich-
keitsuntersuchung durchführen zu lassen und das Contactlinsen-
Tragen einmal kostenfrei auszuprobieren.

Sehberatung
Sie möchten eine kompe-tente Sehberatung ohne zusätzliche Kosten und lange Wartezeiten?

Bei uns erhalten Sie eine Sehberatung kostenfrei. Sie zahlen keine Praxisgebühr.Nutzen Sie diese Gelegen-heit und vereinbaren Sie ei-nen Termin oder schauen einfach bei uns vorbei.

Neben einer allgemeinen Sehberatung, bieten wir Ihnen Sehberatungen mit folgenden Schwerpunkten: 
• Gleitsicht 
• Sonne und Sport• Contactlinse
• vergrößernde Sehhilfen• Bildschirmarbeitsplatz

Modernste Sehtestverfahren

Optik Muster bietet seinen Kunden eine große Auswahl an ver-

schiedenen Sehtestverfahren und die augenoptische Beratung, 

die Sie benötigen. Vertrauen Sie bei der Sehberatung Ihrer Au-

gen auf das Know-how unserer Augenoptikermeister.

• Computersehtest •Augenglasbestimmung

• Führerscheinsehtest •Bildschirmarbeitsplatzsehtest

Unsere Philosophie 

Sehen ist ein Stück Lebensqualität…

Und aus diesem Grund liegt uns Ihre Sehleistung am Herzen. 

Optik Muster ist Ihr Augenoptiker in Musterstadt, der mit fachlichem 

Know-how und Anspruch an Qualität, Menschen in allen Fragen 

des Sehens kompetent und fair berät.

Unser Ziel: Ihr erster Ansprechpartner rund ums Sehen zu sein. 

Hierzu bieten wir Ihnen umfassende Serviceleistungen.

Sehberatung

Gutschein 
Gegen Vorlage dieses Gutscheins erhalten Sie bei Optik Mus-
ter eine kostenfreie Sehberatung. Diese beinhaltet verschiedene 
Sehtestverfahren, die Ihnen einen umfangreichen Eindruck über 
Ihre Sehleistung geben.
Ihre Vorteile:
 •  Keine langen Wartezeiten •  Keine Praxisgebühr •  Kostenfrei
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ErfolgReich in Rente
So veräußern Sie Ihr Unternehmen richtig
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Haben Sie auch schon einmal da-
rüber nachgedacht, wie es Ihnen 
möglich ist, Ihr Augenoptikgeschäft 
in den nächsten Jahren zu verkau-
fen, an einen Mitarbeiter zu überge-
ben oder den Generationswechsel 
reibungsfrei zu gestalten?

Erfolgreich sein Unternehmen zu 
veräußern ist heute und in den 
nächsten Jahren gar nicht so ein-
fach. Wurden früher noch hohe 
Beträge für den „Firmenwert“ 
eines Unternehmens gezahlt, so 
verlieren hier Augenoptikunterneh-
men mehr und mehr an Substanz. 
Häufig gibt es bei Unternehmern 
bezüglich der Kaufpreisermittlung 
noch große Wissenslücken, die 
dazu führen, dass der Marktpreis 
für ein Unternehmen falsch einge-
schätzt wird. Dies kann bedeuten, 
dass Sie nach Veräußerung Ihres 
Unternehmens eine Finanzlücke in 
Ihrer Rentenplanung haben. Las-
sen sie es nicht so weit kommen 
und planen Sie hier frühzeitig. 

Die Zeiten ändern sich. Geringes 
Eigenkapital bei den Käufern, re-
striktive Banken und Ängste bei der 
Beurteilung der Zukunftsaussichten 
führen nicht selten zu schwierigen  
Verkaufsverhandlungen. Häufig geht  
es bei der Veräußerung eines Un-
ternehmens nicht um einen realis-
tischen Kaufpreis, sondern darum, 
wie viel der Unternehmer zum Leben 
braucht. 

Haben Sie schon berechnet, 
welchen Verkaufserlös Sie bei 
der Veräußerung Ihres Unterneh-
mens erzielen müssen, damit Sie 
„erfolgReich“ in Rente gehen?

Die veränderte Situation beim Un-
ternehmensverkauf führt dazu, dass 
viele Unternehmer nicht mehr die 
Erträge bei einer Veräußerung er-
wirtschaften, die sie für ein entspan-
ntes Leben als Rentner brauchen. 

Aus diesem Grund bietet die IBU 
Unternehmerakademie ein Seminar, 
das sich speziell an Augenoptik-
Unternehmer richtet, die ihr Unter-
nehmen in den nächsten 3-5 Jahren 
veräußern oder an die nächste Ge-
neration weitergeben möchten. 

In dem vierstündigen Kurz-Seminar 
„ErfolgReich in Rente“ gibt Ihnen 
Dipl.-Betriebswirt Wolfgang Krista 
wertvolle Tipps zu den Themen:

1. Wie berechnen Sie einen rea-
listischen Kaufpreis für Ihr Un-
ternehmen?

2. Welche Faktoren können eine Ver- 
äußerung positiv beeinflussen?

3. Wie können Sie Ihren Firmen-
wert in den nächsten Jahren er-
höhen, um einen angemessenen 
Kaufpreis zu erzielen?

4. Generationswechsel richtig 
vorbereiten. Wie übergeben Sie 
Ihr Unternehmen richtig an Ihre 
Kinder? 

5. Unternehmensverkäufe an Mit-
arbeiter. Vor- und Nachteile 
bzw. Probleme, die Sie vermei-
den sollten.

6. Tipps für Marketingaktivitäten 
vor, während und nach der Ver-
äußerung Ihres Unternehmens. 

Termine 
  Köln/Bonn 15.09.08

  Berlin 16.09.08

  München 17.09.08

  Stuttgart 18.09.08

  Hannover 19.09.08

Das Kurz-Seminar beginnt 
jeweils um 10:00 Uhr und 
endet um 14:00 Uhr.

Hinweis
Anmeldeformular und 
weitere Informationen auf 
www.ibu-optik.de oder 
unter unserer kostenlosen 
Service-Nr. (0800) 42 82 666.

Kosten 

Der Preis beträgt 75 Euro 
zuzüglich Mehrwertsteuer, 
inklusive Tagungsgetränke.



Wegen der großen Nachfrage bietet die IBU engagierten Unternehmern jetzt auch im Herbst die Möglichkeit, 
an drei Tagen Praxis- Know-how und Wissen zu vertiefen. Unter der Leitung von Dipl.-Betriebswirt Wolfgang 
Krista lernen Sie die wichtigsten Techniken zum Thema Betriebswirtschaft, Marketing / Marktpositionierung 
und Konzepte in der Augenoptik.

Dipl.-Betriebswirt Wolfgang Krista, einer der erfahrensten Berater und Trainer in der Augenoptik, erarbeitet 
mit den Teilnehmern in diesem Intensivseminar alle wichtigen Praxisthemen zur Marktbearbeitung und gibt 
wertvolle Praxistipps. In kleinen Arbeitsgruppen haben die Teilnehmer die Möglichkeit, ihr Wissen auszu-
tauschen und zu festigen.  

Folgende Themen werden behandelt:

•	 Unternehmensplanung	in	der	Augenoptik

 • Wie kann ich meinen Unternehmenserfolg richtig planen und die  
  Liquidität im Unternehmen richtig steuern?
 • Übungen zum Verständnis der Unternehmenszahlen (DATEV)

 • Übungen zu verschiedenen betriebswirtschaftlichen  
  Planungstechniken

•	 Marktpositionierung

 • Wie kann ich mein Unternehmen erfolgreich am Markt positionieren?

 • Übungen und Diskussionen zur Marktpositionierung

 • Übungen zur Erarbeitung des richtigen Marketing-Mix in den  
  Bereichen Werbung, Preispolitik, Kompetenz und Produktpolitik

 • Erarbeitung von Werbekonzepten 

•	 Konzepte	in	der	Augenoptik

 • Wie kann ich meine Leistungen noch professioneller am Markt  
  darstellen?

 • Übungen und Diskussionen zu verschiedenen Marktkonzepten in  
  den Bereichen Sehberatung, Contactlinse und Generation 50+

•	 Weitere	Themen	nach	Absprache	in	den	Arbeitsgruppen

IBU Unternehmerakademie 2008
3-Tages-Intensivseminar für Augenoptiker

Wegen der großen
Nachfrage jetzt 
auch im Herbst

17. - 19. Okt. 2008
Raum München

Kosten
Der Preis beträgt 750 Euro zuzüglich Mehrwertsteuer und Über-
nachtung inklusive Tagungsgetränke und Seminarverpflegung. 

Als Frühbucher zahlen Sie 525 Euro bei Buchungseingang bis 
26. September 2008. Sie sparen 30 Prozent. 

Hinweis: Die Teilnehmerzahl ist begrenzt!
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Hinweis
Anmeldeformular und 
weitere Informationen auf 
www.ibu-optik.de oder 
unter unserer kostenlosen 
Service-Nr. (0800) 42 82 666.



Was bewegt die Branche?

Natürlich wollen wir Ihnen als Ihr kompetenter Berater rund ums Thema 
Augenoptik stets mit Rat und Tat zur Seite stehen.

Wenn Sie also spezielle Fragen haben oder Sie vielleicht ein besonderes 
Problem im Bereich Augenoptik beschäftigt, freuen wir uns über Ihren 
Anruf oder Ihre eMail. Gerne helfen wir Ihnen weiter. Auch wenn Sie Anre-
gungen haben, welche Themen Ihrer Meinung nach in einer der nächsten 
Ausgaben von „Einsichten“ behandelt werden sollten, zögern Sie nicht, 
uns zu kontaktieren. Wir freuen uns über Ihr Feedback.

IBU Consulting GmbH · Geschäftsführer: Wolfgang Krista
Rheinweg 24 · 53113 Bonn · Tel.: (0228) 32 30 17- 0 · Fax: (0228) 32 30 17- 30
 (0800) 42 82 666 · Internet: www.ibu-optik.de · eMail: info@ibu-optik.de

Marktplatz für Augenoptiker/-innen
Verpachte
Augenoptik-Filiale in PLZ-Gebiet 67… 
Moderne, schön renovierte Geschäftsräume
in zentraler Lage

Suche
Augenoptik-Fachgeschäft zur Übernahme 
• im Raum Köln/Bonn und Rhein-Sieg-Kreis
• Umsatzgröße mind. EUR 250.000,- €

Suche
Augenoptik-Fachgeschäft zur Übernahme 
• gerne mit Hörakustik-Abteilung 
• im Raum Köln/Bonn und Rhein-Sieg-Kreis
• ab 2010 (flexible Übernahmekonditionen)
• Umsatzgröße mind. EUR 400.000,- €

Stellenangebot
Augenoptiker/in 
Modernes Fachgeschäft für Augenoptik in PLZ-
Gebiet 03... sucht engagierte/n und zuverlässige/n 
Augenoptiker/in für Beratung und Atelier.

Hinweis
Möchten auch Sie Ihre Anzeige kostenlos in 
unserer nächsten Ausgabe platzieren?

Kontaktieren Sie uns unter info@ibu-optik.de 
oder rufen Sie uns an unter unserer kostenfreien 
Rufnummer 0800-4282666!

Ihre Angebote bitte an IBU Consulting GmbH
Chiffre: 708001

Ihre Angebote bitte an IBU Consulting GmbH
Chiffre: 708002

Ihre Angebote bitte an IBU Consulting GmbH
Chiffre: 708003

Bewerbung und Kontakt über IBU Consulting GmbH
Chiffre: 708004

Ihre Angebote bitte an IBU Consulting GmbH
Chiffre: 708005

Verkaufe
Etabliertes Augenoptikgeschäft 
inklusive Wohnhaus mit 4 Wohneinheiten
• modernisiertes Jugendstilhaus
• 45 Jahre am Markt 
• Vorort von Köln
• Mieteinnahmen jährlich 26.000 € (netto) 
• Verkaufspreis mind. 512.000 €


